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dat het marktaandeel van de
grote dealerbedrĳven nog
veel harder gaat groeien.
Voor dealers is financiële
armslag volgens de Auma-
con-baas belangrĳk om de
zakelĳke markt te bedie-
nen. De nieuwverkoop is in
Nederland nagenoeg volle-
dig a�ankelĳk van de zake-
lĳke leasemarkt, wat bete-
kent dat dealerholdings in
staat moeten zĳn financiële
diensten aan te bieden.

Meer dan in ons omrin-
gende landen zal daarnaast
de internationalisering in
het Nederlandse dealer-
landschap wel doorze�en,
voorspelt Dickmann. „Van
Mossel is dan wel Neder-
lands, maar opereert inter-
nationaal. De hele top 3 is in-
ternationaal. Emil Frey is
Zwitsers en Hedin Zweeds.
Waarom het in Nederland

harder gaat? Nederland is
klein en overzichtelĳk.

Vertrouwen
Opvallend daarbĳ is dat

vooral de middelgrote dea-
lers volgens Aumacon over-
nameprooi zĳn. De kleintjes
weten als zelfstandig bedrĳf
juist goed te overleven en
soms zelfs marktaandeel te
winnen. Dickmann: „Die
voeren kleinere merken als
Suzuki, Mazda en Mitsubis-
hi die veel meer vrĳheid ge-
ven aan de dealer. Het zĳn
vaak kleine bedrĳven met
één of twee panden in eigen
bezit. En ze zi�en in de peri-
ferie buiten de Randstad.
Een heel andere klanten-
kring en andere relatie tus-
sen dealer en klant. Daar
vraagt de klant aan de gara-
gehouder: kun je me vertel-
len welke auto echt iets voor
mĳ is.” 
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Het aandeel (in procenten) van de 10/50/100
grootste dealerholdings in de totale
nieuwverkoop (personen- en bestelauto’s)
in Nederland.
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Aantal verkochte auto’s
verschil

in %2025 2024
VanMossel Automotive 50.031 52.501 -4,7%
Emil Frey Nederland 29.200 33.300 -12,3%
Hedin Automotive 22.654 28.588 -20,8%
Dealer Groep Pon 19.140 17.861 +7,2%
Broekhuis Groep 17.570 24.589 -28,5%
Amega 17.206 14.711 +17,0%
Tesla 16.703 30.006 -44,3%
Louwman Dealer Group 15.007 21.500 -30,2%
Zeeuw& Zeeuw 14.719 14.997 -1,9%
Van den Udenhout 9315 6476 +43,9%
Top-10 211.545 247.973 -14,7%

Uit het jaarlĳkse dealer-
holdingsonderzoek van da-
taverwerker Aumacon blĳkt
dat zelfs binnen de top 10
grootste autodealers de
machtsconcentratie toe-
neemt. „De drie grootste au-
todealers verkopen maar
liefst 25 procent van alle
nieuwe auto’s”, zegt Auma-
con-directeur Clem Dick-
mann. 

Dat het marktaandeel van
de grote dealerorganisatie
komt omdat er in korte tĳd
heel veel nieuwe merken op
de markt zĳn gekomen en
dus nieuwe dealerschappen
beschikbaar zĳn. „Met na-
me uit China komen er nieu-
we merken en die Chinezen
kiezen allemaal voor de
grootste dealerholdings”,
aldus Dickmann.

Lagere verkopen
Zo hee� de grootste dea-

lerholding van Nederland
Van Mossel de dealerschap-
pen van de Chinese merken
MG, Leapmotor en Maxus
verkregen. De nummer
twee Emil Frey is dealer van
Xpeng en Changang. Ook
Hedin mag Xpeng verkopen
en gee� verder onderdak
aan Hongqi en BYD. Toyota-
importeur Louwman was de
eerste dealerholding die
BYD mocht verkopen.

„De toename van het aan-

tal merken gaat overigens
wel gepaard met fors lagere
verkopen”, weet Dickman.
„Dan kan het marktaandeel
van de tien grootste dealer-
bedrĳven wel zĳn toegeno-
men, maar het aantal verko-
pen daalde afgelopen jaar
bĳna 15 procent tot 211.545
auto’s. Die daling komt on-
der meer omdat de verkoop
van bestelauto’s in 2025 op
historisch laag niveau was.”

Niet alleen qua verkopen
zien autodealers dat de koek
kleiner wordt. De winst-

marges zĳn ook erg laag.
Dickmann: „De gemiddelde
winstmarge van een dealer-
bedrĳf ligt
op 0,9 pro-
cent. Dat is
ver onder de
norm van 2
procent die
brancheor-
ganisatie
Bovag stelt.
Daarbĳ loopt het in de werk-
plaatsen nog wel goed, hoe-
wel die kampen met grote
druk door personeelstekor-

ten. Voor de verkoop zĳn de
dealerbedrĳven steeds
meer a�ankelĳk van wat de

autofabrikanten
voorschrĳven.
Probeer voor
een nieuwe auto
nog maar eens te
onderhandelen
over de prĳs. Dat
lukt je niet meer.
Prĳzen worden

opgelegd.”
Vanwege die lage winst-

marge verwacht de dataver-
werker voor de autosector

Top 10 autodealers verkopen voor het eerst 

’Chinezen kiezen grootst
Grote autodealers wor-

den steeds dominan-
ter. Afgelopen jaar wa-

ren slechts tien van de 261
autodealers in Nederland
goed voor meer dan helft
van de verkochte nieuwe au-
to’s. Niet eerder lag er zoveel
macht op de automarkt bĳ
zo weinig verkopers.
door Gert van Harskamp

’Kleintjes
doen het
ook goed’

De marktmacht van
de grootste autodea-
lers wordt steeds gro-
ter, blĳkt uit cĳfers van
dataverwerker Auma-
con.

Slechts 10 van de 261
dealerholdings in Ne-
derland verkoop 51,8
procent van alle nieu-
we auto’s.

Middelgrote bedrĳ-
ven zĳn overname-
prooi, de grootste en
de kleinste overleven,
verwacht Aumacon.

In het kort


